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PROGRAMA PARA LA TOMA DE DECISIONES

Nueva Diplomatura en Seguros
de la Universidad Austral

Disefada juntamente
con los protagonistas de
la industria aseguradora
y estructurada bajo el
método del caso, la
Facultad de Derecho de
la Universidad Austral y
el Centro de Gestion de
Riesgo e Incertidumbre
del IAE presentan un
programa especialmente
desarrollado para dar
una respuesta
académica de calidad
para el sector.

a Facultad de Derecho de la
L Universidad Austral y el Cen-
tro de Gestion de Riesgo e In-
certidumbre del IAE Business School
avanzan en materia de capacita-

cion profesional vinculada al mun-
do asegurador. Estas eminencias
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B De pie: Chaufan, Garrera, Caratti, Trusso, Trias y Sidoti.

académicas lanzan en conjunto la
Diplomatura de Seguros, un pro-
grama que se perfila como la mejor
combinacién posible entre el drea
juridica y la de negocios.

Del disefio del plan de estudios
formaron parte los que saben, entre
ellos los socios del Estudio Tallone y
ejecutivosde un numerosogrupode
aseguradoras lideres del mercado.
“Ademas, ellos van adarclases. Junto
con académicos consagrados, seran
los aseguradoresy otros protagonis-
tas delaindustria quienes presenten
los casos y lleven el seguro a las au-
las”, explica Jorge Albertsen, decano
de la Facultad involucrada.

Y es que la Diplomatura de Se-
guros, como todo en el JAE, se basa-
rd en el método del caso, original-
mente desarrollado en Harvard, que
se podria definircomo unaexperien-
cia 360° de aprendizaje cuyo objeti-
voesquelosalumnos puedan desa-
rrollar determinadas capacidades
trabajando sobre problemas em-
presariales reales que son pensa-
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Dieciséis aseguradoras apoyan la iniciativa académica.
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dos, discutidos y resueltos en clase.

Lasetapas que se atraviesan con
este método para garantizar leccio-
nes bien aprendidas son claramen-
te interesantes: se prepara un caso
y se entrega por escrito a los alum-
nos, que llegan a la clase con el ma-
terial leido; se arman equipos que,
por separado, analizan y debaten el
caso; luego, cada grupo expone sus
consideraciones y, con la guia del
profesor a cargo del caso (docente
o no docente), se discute abierta y
conjuntamente la experiencia; fi-
nalmente, se sacan conclusiones
generales, se identifican los cono-
cimientos clave y se consolida el
madulo con adecuada carga tedri-
ca."La gente se pone a pensar. Con
cada caso se presentan uno o varios
problemas paralos que se terminan
generando una o varias soluciones.
Y eso pasa porgue en cada equipo
de trabajo convergen los puntos de
vista de profesionales de areas muy
distintas. Da resultados muy ricos”,
define Patricio Petersen, socio del

Sentados: Amui, Petersen, Blasco Funes y Tallone.
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estudio de abogados que acompa-
Aa este proyecto.

Lorenzo Preve, director acadé-
mico del Centro de Gestion de Ries-
go del IAE, subraya que claramente
“e| objetivo es ir mas alla de la ges-
tion tradicional de seguros” y que
“el programa, por definicion, incor-
pora modelos de risk management
modernos”.

VALOR DE LA PROPUESTA. La
dinamica que el negocio de seguros
ha tenido en los ultimos diez anos
obligaalos futuros profesionales de
estaindustria a desarrollar una serie
de habilidades nuevas, que van mu-
cho mas alla del conocimiento téc-
nico de la materia. Ese es el guante
que recoge esta diplomatura.

Para Mariano Sidoti, director de
Siniestros de Chubb, hay una distan-
cia enorme entre, por ejemplo, en-

m Albertsen: “Junto con académicos
consagrados, seran los aseguradores
y otros protagonistas de la industria
quienes presenten los casos

y lleven el seguro a las aulas”.

tender la normativa que pesa sobre
las companiasenmateriadereservas
ysereldirectorfinancierodeunaase-
guradora. “Es necesario dar ese salto
cualitativo desde el conocimiento
técnico hacia la aplicacion practica.
Esa es la vision de este programa, lo
que ademas vuelve mas atractiva
nuestra actividad para los talentos y
jovenes profesionales”, explica.

Al mismo tiempo, Gabriel Chau-
fan, presidente de BBVA Seguros, ad-
vierte que laindustria de seguros vi-
ve en compartimentos estancos: “El
area de Siniestros vive solo dentro
del area Siniestros. Lo mismo pasa
con el area Técnica y todas las de-
maés. Esta diplomatura es una herra-
mienta que facilitara la intercone-
xién para que las areas empiecen a
entender el negocio en su conjunto.
Esoayudara aladinamicadentrode
las empresas y a la industria en ge-

MAS DE 50 ANOS
ATULADO.

ASEGURAMOS tu empresa, la casa de tu hijo y el primer auto de tu nieto.

TE ASEGURAMOS EL CRECIMIENTO.

0810-222-8080

Casa central Dr. Tomds M. de Ancharena 670(C1170ACL) Ciudad Autdnoma de Buenos Alres

ESTRATEGAS | 99




FORMACION PROFESIONAL

Aseguradoras que
acompanan el programa
de la Diplomatura

Allianz Seguros
Asociart ART

BBVA Seguros
Caucion Seguros
Chubb Seguros

El Progreso Seguros
Experta ART

La Caja Seguros

La Segunda ART

La Segunda Seguros
Nacion Seguros
Prevencion ART
Provincia Seguros
QBE La Buenos Aires Seguros
San Cristdbal Seguros
Sancor Seguros
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Agenda de temas

que abordara la Diplomatura
(Informacion parcial

y preliminar)

¢ El negocio del seguro. Fundamentos

técnicos, econdmicos, financieros y

juridicos del seguro.

Risk Management.

¢ Etica en el seguro. Perfil,
competencias y organizacion del
Compliance.

4 Administracion del negocio del
Seguro.

¢ Contrato de seguro. Sujeto, objeto;
obligaciones, cargas; caducidades.

¢ Peligros en los Riesgos del Trabajo.

ART: ;a donde va el mercado, la

autoridad de contralor, la Justicia?

Seguro previsional.

4 Funcidn preventiva: eximentes de la
responsabilidad civil, cumplimiento de
las obligaciones de contralor.

¢ Gestion de siniestros. Proceso de
ajuste y liquidacion de un siniestro.

4 Reaseguro.

¢ Control del Estado.

4 Intermediacion en el seguro,
comercializacion. Nuevas tecnologias.
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B Tallone: “Un abogado, para defender
adecuadamente a una aseguradora,
debe conocer el negocio de manera
global e integral. Esa posibilidad la
ofrece el programa que disefiamos”.

neral”. En coincidencia, Lorena Ga-
rrera, directora de Operaciones y Si-
niestros de Allianz Argentina, agre-
galoindispensable que es “llevar el
negocio a otro nivel para consolidar
el camino que lleva recorrido”.
FedericoTallone,del estudioque
lleva por nombre la extensa trayec-
toria de su apellido, remarca, por su
parte, el valor que tiene esta pro-
puesta paralos abogados del sector:
“Un abogado, para defender ade-
cuadamente a una aseguradora, de-
be conocer el negocio de manera
global e integral. Esa posibilidad la
ofrece el programa que disenamos”.

MODULOS. Juan Miguel Trusso,
también socio de Tallone, adelanta
aspectos especificos: “Esta diplo-
matura, que se preve para el segun-
do trimestre de 2017, constara de
30 bloques, entre ellos el negocio
del seguro y sus fundamentos téc-
nicos, econdmicos, financieros y ju-
ridicos; risk management; ética y
compliance; la funcién preventiva;

gestiéon de siniestros; y reaseguro.
Es muy completo. Se esta dando
una respuesta académica soélida”.

Todos los stakeholders del sector
asegurador quedan convocados. El
publico al que apuntalanovedades
amplio: abogados, magistrados y
otros miembros del Poder Judicial,
funcionarios publicos de otras are-
as, ejecutivos de aseguradoras, pro-
ductores, brokers, contadores y pe-
ritos liquidadores, entre otros.

Uno de los objetivos a mediano
plazo del programa es armar una
casoteca importante que le dé no-
toriedad a la materia Seguros den-
tro del JAE y de la Austral, y que lo
que hoy es una Diplomatura se
consolide como Maestria. “Busca-
mos que, con el tiempo, se robus-
tezca el capitulo Seguros dentro
del Centro de Gestién de Riesgo. Y
queremos generar un think tank
para pensar a futuro el sector”, an-
ticipa Diego Blasco Funes, director
de Relaciones Institucionales de la
Universidad. B

Eliana Carelli

B Trusso: “La diplomatura

da una respuesta académica solida.
Se prevé lanzarla para el sequndo
trimestre de 2017".




